Carrera de

SICGE S VENTAS DIGITALES

Tecnoldgico

MALLA CURRICULAR

La malla curricular se organiza en tres ejes:

Unidad Basica: Fortalece competencias fundamentales como comunicacion, pensamiento critico, investigacion, marketing digital y habilidades digitales.
Unidad Profesional: Desarrolla conocimientos especializados en ventas digitales, CRM, publicidad, analitica, negociacion, automatizacion e inteligencia artificial.
Unidad de Integracion Curricular: Permite aplicar los conocimientos mediante un proyecto final enfocado en resultados reales de negocio.

PRIMER SEMESTRE SEGUNDO SEMESTRE

ASIGNATURA HORAS CREDITOS ASIGNATURA HORAS CREDITOS
1 - Pensamiento y Escritura Cientifica 96 2.00 9 - Enfoques y Métodos Investigativos 96 2.00
2 - Competencias Digitales 96 2.00 10 - CRMy Seguimiento de Clientes | 96 2.00
3 - Fundamentos de Marketing Digital 96 2.00 11 - Estrategias de Ventas en Canales Digitales 96 2.00
4 - Psicologia del Consumidor Digital 96 2.00 12 - Publicidad Digital Enfocada en Conversion 96 2.00
5 - Pensamiento Critico y Comunicacién para Ventas 96 2.00 13 - Copywriting y Contenido para Ventas 96 2.00
6 - Herramientas Digitales Basicas para Ventas 96 2.00 14 - Prospeccion, Segmentacion y Analisis de Mercado 96 2.00
7 - Metodologias Agiles 72 1.50 15 - Marketing M6vil y Omnicanalidad 96 2.00
8 - Fundamentos de Finanzas Personales y Empresariales 72 1.50 - Practicas Preprofesionales de Servicio Comunitario 48 1.00
720 15.00 720 15.00
TERCER SEMESTRE CUARTO SEMESTRE
ASIGNATURA HORAS CREDITOS ASIGNATURA HORAS CREDITOS
16 - Analisis de Datos en Investigacion 96 2.00 23 - Técnicas de Negociacion y Cierre Il 144 3.00
17 - Técnicas de Negociacion y Cierre | 96 2.00 24 - Experiencia del Cliente y Soporte Digital 96 2.00
18 - Inteligencia Artificial y Automatizacion en Ventas Digitales 72 1.50 25 - Portafolio y Empleabilidad Digital 96 2.00
19 - CRMy Seguimiento de Clientes I 72 1.50 26 - Growth Hacking Aplicado 96 2.00
20 - Legislacion en Negocios Digitales 72 1.50 27 - Trabajo de Integracion Curricular 192 4.00
21 - Herramientas de Analitica y Métricas de Ventas 72 1.50 - Practicas Preprofesionales Laborales 96 2.00
22 - Optativa 96 2.00
- Practicas Preprofesionales Laborales 144 3.00
720 15.00 720 15.00
Duracién: 4 periodos académicos OPTATIVAS:
Total de horas: 2880 horas - Modelo de Negocios Digitales
Total de créditos: 60 - Entrenamiento para el Trabajo Remoto

Incluye: practicas preprofesionales y vinculacioén con la comunidad

92 Av. 10 de Agosto N35-108 e Ignacio San Maria
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